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1.การข้อมูลที่ครบถ้วนและอัพเดทให้เป็นปัจจุบัน 

2.การเข้าใจประเภทลูกค้าตามหลักจิตวิทยา

3.การรู้ความต้องการที่แท้จริงด้วยทักษะการฟงั

4.การเจรจาต่อรองด้วยคุณค่าของลูกค้า(เป็นหลัก)

5.การเป็นนักขายในฐานะที่ปรึกษาสร้างความเชื่อมั่น

 ความเช่ือใจ แล้วจะท าให้เกิดความไว้วางใจ

                        6.การปิดการขายด้วยสัญญาณของ

                           ลูกค้าหรือกระตุ้นสัญญาณให้เป็น

                        7.การบริการหลังการขายทีด่ี

เทคนิคการขายส าหรับนักขายมอือาชพี


